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Курсовая работа (курсовой проект) (КР, КП) – нет

Форма промежуточного контроля в семестре – экзамен

Краткое содержание курса
	Тема 1. Сущность и содержание коммерческой деятельности
Содержание и сущность коммерческой деятельности. Понятие коммерции, бизнеса и предпринимательства. Субъекты коммерческой деятельности. Объекты коммерческой деятельности: понятие, назначение, классификация. Услуги как объекты коммерческой деятельности. Виды коммерческой деятельности предприятий и организаций.

	Тема 2. Факторы, определяющие развитие коммерческой деятельности
Факторы внешней среды предприятия. Факторы внутренней среды предприятия. Инструменты анализа факторов, влияющих на развитие предприятия.

	Тема 3. Инфраструктура коммерческой деятельности
Ярмарочно-выставочная торговля. Оптовые рынки. Организация коммерческих операций на аукционах, тендерах.

	Тема 4. Коммерческая деятельность производственных предприятий
Содержание, функции и организация снабжения предприятия. Планирование обеспечения предприятия материальными ресурсами.

	Тема 5. Содержание, функции и организация сбытовой работы на предприятии
Планирование сбыта продукции. Сервисное обслуживание Каналы распределения товаров и организация товародвижения.

	Тема 6. Эффективность коммерческой деятельности предприятия
Технология определения затрат и результативности коммерческой деятельности предприятия. Учет коммерческих рисков

	Тема 7. Организация коммерческой деятельности в розничной торговле
Договор розничной купли-продажи. Порядок формирования и регулирование ассортимента на предприятиях розничной торговли

	Тема 8. Управление товарными запасами
Содержание коммерческой работы по розничной продаже товаров. Методы розничной продажи товаров. Организация оказания торговых услуг покупателям.

	Тема 9. Понятие и категории электронной коммерции
Системы электронной коммерции. Модель назначения цен. Безопасность электронной коммерции.


Форма текущего контроля 

Контрольная работа
В соответствии с учебным планом каждый студент должен выполнить контрольную работу по курсу "Коммерческая деятельность предприятия (организации)", ответив на вопросы  одного из 10 предложенных вариантов. Номер варианта контрольной работы соответствует последней цифре номера зачетной книжки.

Контрольная работа выполняется на листах формата А-4 в объеме не менее 13-15 страниц.

Оформление письменной работы согласно МИ 4.2-5/47-01-2013 Общие требования к построению и оформлению учебной текстовой документации
Варианты контрольных работ

Вариант 1 

1. Понятие и сущность коммерческой деятельности. 
2. Нормативное регулирование коммерческой деятельности в РФ. 

Вариант 2 

1. Основные функции и принципы коммерческой деятельности        
2. Классификация предприятий оптовой торговли. 

Вариант 3 

1. Классификация розничных и оптовых торговых организаций. 
2.   Объекты управления коммерческой деятельностью. 

Вариант 4 

1. Роль и задачи развития коммерческой деятельности на современном этапе. 
2. Выбор поставщика для фирмы.  
Вариант 5 

1. Коммерческая деятельность в оптовой торговле.             
2. Риски в коммерческой деятельности.  

Вариант 6 

1.  Виды оптовых предприятий и их роль в обеспечении коммерческой деятельности в оптовой торговле потребительской кооперации.        
2.Этапы коммерческой деятельности оптовых организаций. 

Вариант 7 

1.  Факторы внутренней среды, влияющие на деятельность организации.  
2. Типы посредников и их классификация. 

Вариант 8 

1. Методы управления коммерческой деятельностью. 
2. Факторы внешней среды, влияющие на деятельность организации
Вариант 9 

1. Лицензирование торговой деятельности. 
2. Коммерческая деятельность оптовых организаций. 

Вариант 10 

1.   Нормативное регулирование товарных операций. 
2. Методы управления коммерческой деятельностью.

Форма промежуточного контроля  

Экзамен
Примерный перечень вопросов к экзамену по дисциплине «Коммерческая деятельность предприятия (организации)»
1. Что представляет собой  коммерческая деятельность оптовых организаций. 

2. Субъекты и объекты коммерческой деятельности. Виды коммерческих операций.  

3. Классификация предприятий и их организационно-правовые формы.

 4. Задачи и принципы  коммерческой деятельности. Основные пути совершенствования коммерческой деятельности.  

5. Основные этапы коммерческой работы на предприятии.  

6. Рынок  и  рыночные  отношения  как  основа  для  современной коммерческой деятельности на предприятии.  

7. Роль государства в формировании рыночных отношений.  

8. Метод расчета точки безубыточности.  

9. Использование маркетинга в коммерческой деятельности.  

10. Понятие «коммерческая  информация»,  источники и методы ее получения.  

11. Информация о конъюнктуре рынка и другие виды информации.  

12. Информация о конкурентной среде и требования рынка к товару.

13. Понятие «коммерческая  тайна». Перечень  сведений,  составляющих коммерческую тайну.  

14. Понятие «коммерческий риск» и факторы, порождающие его.  

15. Способность определения степени коммерческого риска и пути его уменьшения. Понятие «хеджирование».  

16. Понятие «сделка» в коммерческой деятельности и ее виды.  

17. Основные понятия логистики и их значение для коммерческой деятельности.   

18. Сущность, задачи и функции материально-технического снабжения.  

19. Факторы, влияющие на организацию материально-технического снабжения.  

20. Служба материально-технического снабжения и ее типовая структура.  

21. Основные функции отдела материально-технического снабжения и его взаимоотношения с другими подразделениями.  

22. Сущность планирования материально-технического снабжения в коммерческой деятельности.  

23. Определение плановой потребности в материальных ресурсах.  

24. Выбор поставщиков в ходе коммерческой деятельности.  

25. Виды стратегий закупок, используемых в коммерческой деятельности.  

26. Формы и методы снабжения.  

27. Понятие «хозяйственные связи», их виды и структура.  

28. Понятие «договор»  в  коммерческой  деятельности  и  его  отличительные признаки.  

29. Система хозяйственно-правовых договоров. Договор поставки.  

30. Заключение договоров в ходе коммерческой деятельности. Виды договоров.  

31. Разрешение разногласий, возникающих при заключении и исполнении договоров.  

32. Контроль за состоянием производственных запасов.   

33. Определение оптимального размера заказа и точки заказа. 

34. Организационное обеспечение цехов и участков материалами, полуфабрикатами, деталями и изделиями.  

35. Транспортно-экспедиционная деятельность.  

36. Характеристика систем складирования и структура складского хозяйства.  

37. Классификация и функции складов.  

38. Значение и задачи анализа и контроля снабженческой деятельности предприятий.  

39. Организация контроля за товарно-материальными ценностями.

40. Сущность, задачи и функции сбыта.  

41. Нормативно-правовая база сбытовой деятельности предприятий.

42. Сбытовая система производственного предприятия и методы сбыта.  

43. Современные формы и методы реализации продукции: собственными  сбытовыми подразделениями предприятия, фирменная торговля и др.  

44. Современные формы и методы реализации продукции: сбыт через посредников, через организаторов оптового оборота и др.  

45. Современные формы  и методы  реализации продукции: бартерная торговля, лицензионная торговля, лизинг, франчайзинг и др.  

46. Организация сервисного обслуживания в коммерческой деятельности.  

47. Виды сбытовой документации и ее оформление.  

48. Основы учета сбытовой деятельности и ее финансирование. 

49. Сущность и виды ярмарок. 

50. Конкурсные торги и порядок их проведения.

Учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины
1. Основная литература

1.1. Печатные издания
1. Бунеева, Раиса Ильинична. Коммерческая деятельность: организация и управление: учебник / Бунеева Раиса Ильинична. – Ростов-на-Дону: Феникс, 2012. – 350 с.: ил. – (Высшее образование). – ISBN 978-5-222-19113-2 : 461-50.

2. Круглова, Наталья Юрьевна. Основы бизнеса: учебник для вузов / Круглова Наталья Юрьевна. – 2-е изд., перераб. и доп. – Москва: РДЛ, 2006. – 560с.: ил. – ISBN 5-93840-025-2. - ISBN 5-93840-098-8 : 201-00.
1.2. Издания из ЭБС

1. Дорман, В. Н. Коммерческая деятельность: учебное пособие для академического бакалавриата / В. Н. Дорман; под науч. ред. Н. Р. Кельчевской. – М.: Издательство Юрайт, 2017. – 134 с. – (Серия: Университеты России). – ISBN 978-5-534-00277-5. https://biblio-online.ru/book/7351777B-2D81-4339-A26F-359C4D3E3600 
2. Коммерческая деятельность: учебник и практикум для прикладного бакалавриата / И. М. Синяева, О. Н. Жильцова, С. В. Земляк, В. В. Синяев. – М.: Издательство Юрайт, 2017. – 506 с. – (Серия: Бакалавр. Академический курс). – ISBN 978-5-534-01641-3. https://biblio-online.ru/book/B8AF5F0D-081D-4FA2-9860-7A032376F9EC
2. Дополнительная литература

2.1. Печатные издания

1. Оканова, Татьяна Николаевна. Налогообложение коммерческой деятельности: учеб.-практ. пособие / Оканова Татьяна Николаевна. – Москва: Юнити-Дана, 2013. – 287 с. – ISBN 978-5-238-02376-2: 420-00.

2. Экономика торгового предприятия: торговое дело: учебник / под ред. Л.А. Брагина. – Москва: Инфра-М, 2008. - 314 с. – ((100 лет РЭА им. Г.В. Плеханова)). – ISBN 978-5-16-003145-3: 161-00.

3. Инькова, Наталья Анатольевна. Современные интернет-технологии в коммерческой деятельности: учеб. пособие / Инькова Наталья Анатольевна. – Москва: Омега-Л, 2007. – 188 с. – (Библиотека высшей школы). – ISBN 978-5370-00054-6: 52-00. 
2.2. Издания из ЭБС

1. Морозов, Г. Б. Правовое регулирование предпринимательской деятельности: учебное пособие для академического бакалавриата / Г. Б. Морозов. – 3-е изд., перераб. и доп. – М.: Издательство Юрайт, 2017. – 420 с. – (Серия: Бакалавр. Академический курс). – ISBN 978-5-534-05462-0. https://biblio-online.ru/book/34B56CC9-C8DF-476C-BFA3-735138247725  

Базы данных, информационно-справочные и поисковые системы 

1.
Информационно-правовой портал «Консультант Плюс» (адрес доступа: www.consultant.ru 
2.
Информационно-правовой портал «ГАРАНТ.РУ»: www.garant.ru 
3.
Официальный сайт фирмы 1С - разработчика средств для автоматизации управления и учета на предприятиях различных отраслей, видов деятельности и типов финансирования: www.1c.ru   
Ведущий преподаватель       доцент Малышева Т.Е.
Заведующий кафедрой          проф., к.э.н. Гонин В.Н.
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